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FAVIDEN OG SPARRING

IVAERKSATTERENS
VARKTOJSKASSE

Et tilbud til dig, der er nystartet
eller overvejer at blive selvsten-
dig. Du far et overblik over hvad
det indebarer og kraver at drive
en virksomhed. Undervisnin-
gen foregar sammen med andre
iverksettere og der er fokus pa
at etablere og udvide det net-
vark, der er si betydningsfuldt

for nystartede virksomheder.

Alle oplegsholdere er praktikere
med fingeren pé pulsen og stor
faglig indsigt — typisk med det
pagzldende emne som deres er-
hvervsmassige fagomrade. Det
gor undervisningen aktuel og

praktisk anvendelig.

I. AFTEN

INTRO

Du prasenterer dig selv og dine
tanker og idéer. Den forste aften
»skaber« vi kurset sammen. For-
teller du noget om dine idéer,
fir du en masse tilbage.

Opleg omkring rollen som
ivarksetter og relevante sporgs-
médl i forbindelse med opstart af
virksomhed.

2. AFTEN

REVISOR OG EN IVARK-
SATTERS ERFARING
Hvad med gkonomien? Bogfe-
ring, regnskab og budgetter. Skal

du have en revisor og til hvad?

Heor en iverksetter dele ud af
sine erfaringer fra ideen opstod
til etablering og drift af egen-
virksomhed.

3. AFTEN
MARKEDSFQRING

OG A-KASSE

Hvor er dit marked og hvem
er dine kunder? Hvordan ger
du dit produkts egenskaber og
kvaliteter kendt af andre end dig
selv? Hor et markedsferingsbu-
reau dele ud af deres erfaringer.

A-kasse: Fi at vide, hvad du skal
gore for at skabe dig et gkono-
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misk sikkerhedsnet i forbindelse
med opstart og drift af egen virk-
somhed.

4. AFTEN

JURA OG FORSIKRING

Fi et overblik over de vigtige
juridiske overvejelser nir man
starter egen virksomhed. En er-
faren advokat stiller de vigtige
sporgsmal og hjelper dig med at
finde de rigtige svar.

Forsikringsomrddet kan virke
uoverskueligt. En ekspert gor
det forstdeligt og hdndgribeligt.

5. AFTEN

PERSONLIGT SALG
Hvordan skal dit produket sel-
ges, og hvordan kommer du i
kontakt med kunderne? Med
udgangspunkt i det, der gor din
virksomhed til noget specielt, vil
der blive praesenteret konkrete
og anvendelige salgsteknikker
— s er du kledt pa il at mede
kunderne.

6. AFTEN
RADGIVERAFTEN

Mod eksperterne pa tomands-
hand. Fa svar pa dine spergsmal
og bliv inspireret til at arbejde
videre med din ide/virksomhed
pa alle planer.

7. AFTEN

FINANSIERING OG
EVALUERING

Hvordan fir du din virksom-
hed finansieret? Lar hvordan du
handterer kontakten med pen-
geinstituttet og fa overblik over

muligheder og begrensninger.

Evaluering: Kursusleder og med-
kursister giver dig feedback og
gode rdd om dine fremridige

muligheder.



STED
Kompetencecentret
EUC Nord

Jorgen H. Jensensvej 3
9800 Hjorring

TILMELDING
EUC Nord

Helle Dejligbjerg
TIf.: 7224 6351

Mail: hd@eucnord.dk

START

Tirsdag den 20. marts 2012

TILMELDINGSFRIST
Tirsdag den 13. marts 2012

UNDERVISNING
7 tirsdage kl. 18.00 - 22.00

PRIS
Kr. 950,- for hele forlgbet.

Den meget lave pris skyldes, at
bide organisationer og erhvervs-
liv samarbejder for at give dig
en god start som iverksaetter og

selvstendig.

Udbydes i samarbejde med Hjorring ErbvervsCenter, EUC Nord og

Aalborg Handelsskole

Hjerring ErhvervsCenter

EUC NORD

g Aalborg Handelsskole

Gor det ordentligt, ta’ en uddannelse!

EUC NORD

M.P. Koefoeds Vej 10
Box 330

9800 Hjorring
Telefon 7224 6000
Fax 7224 6101
info@eucnord.dk
eucnord.dk



