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NY INSPIRATION

Dette kursus er et tilbud dl dig,
der har egen virksomhed, men
gerne vil lere mere. Kom og fa

inspiration til markedsforing og

udvikling af din virksomhed

Vi bergrer de vasentligste omra-
der, du, som leder af en mindre
virksomhed, skal kunne beher-

ske i dagligdagen.

Alle oplegsholdere er praktikere
med fingeren pd pulsen og stor
faglig indsigt — typisk med det
pigzldende emne som deres an-
svarsomride. Derfor har de en
opdateret viden, der betyder, at
undervisningen altid er aktuel

og praktisk anvendelig.

I. AFTEN

INTRO

Du prasenterer dig selv og dine
tanker og evt. idéer. Denne for-
ste dag »skaber« vi kurset sam-
men. Forteller du noget om
dine idéer, fir du en masse tilba-
ge. Stil krav til kurset! Og lad os
hore dem den forste aften. - Det
handler om at sette mal!

2. AFTEN
SALGSPLANLAGNING
Hvordan ser din kundeplatform
ud i dag - hvordan vil du gerne
have, at den skal se ud fremover?
Hyvilken strategi og hvilke aktivi-
teter skal du iverksatte for at det
sker? Kom og f& verkegjer til at
strukturere salgsindsatsen i din
virksomhed.

3. AFTEN
MARKEDSFQRING
Hvordan ger du dit produkts
egenskaber og kvaliteter kendt af
andre end dig selv? Du skal vide
noget om markedsfering. Lar
din mélgruppe at kende. Og fi
skabt din egen profil pi marke-
det.

4. AFTEN

BLIV FUNDET PA NETTET
Anvendelige fif til hvordan du
bliver set pd Internettet. Hvordan

skal din hjemmeside bygges op?

5. AFTEN

KOM | MEDIERNE

Hvordan kommer du i dialog
blade -

hvilke pressemeddelelser/artikler

med pressen, aviser,
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kommer i aviser og blade, og
hvilken gavn kan du have af pres-
seomtale? Hvordan arbejder man
i det hele taget med tekstarbejde

til pressen i sin virksomhed?

6. AFTEN

DET PERSONLIGE SALG
Hvordan kommer du i dialog
med kunderne og opnir et posi-
tivt resultat? Med udgangspunkt
i det, som gor din virksomhed
til noget specielt, vil vi arbejde
med konkrete salgsteknikker, s3
du er godt forberedt til dit naste
salgsmode.

7. AFTEN

TJEN PENGE VED AT
SPARE PENGE

Indkeb, prisberegning og diffe-
rentiering. Der kan spares penge
ved fornuftige indkeb og gode
kobsaftaler med producenten.
Udnyt dine og virksomhedens

ressourcer.

8. AFTEN
STRATEGI OG STYRING
Hvad skal en strategi indeholde

for at virksomheden far succes?
— Med fokus pd bide udnyttelse
af virksomhedens ressourcer og
markedsandele. Strategien skal
folges op af handling!

9. AFTEN

REVISION

Regnskab, driftsekonomi  og
budget: Principper for periode-
regnskab, negletal, drifts- og li-

kviditetsbudgetter gennemgaes.

10. AFTEN
RADGIVERAFTEN

Mod eksperterne pa tomands-
hand. Fa svar pd dine spergsmal
og bliv inspireret til at arbejde
videre med din virksomhed pa

alle planer.

Il. AFTEN

OPSAMLING OG
AFSLUTNING

Kursusleder og medkursister gi-
ver dig feedback og gode rid om
dine fremtidige muligheder. Alle
fif samles!



STED

EUC Nord

Jorgen H. Jensensvej 3
9800 Hjorring

TILMELDING
Helle Dejligbjerg
Kursussekretar

TIf.: 7224 6351

Mail: hd@eucnord.dk

... eller

Hjorring ErhvervsCenter

TIf.: 9623 2600
Mail: aj@hjec.dk

START
Torsdag den 15. september 2011

TILMELDINGSFRIST
Torsdag den 8. september 2011

UNDERVISNING
11 torsdage kl. 18.00 - 22.00

PRIS
Kr. 1.150,- for hele forlgbet.

Udbydes i samarbejde med Hjorring ErbvervsCenter, EUC Nord og

Aalborg Handelsskole

Hjerring ErhvervsCenter

EUC NORD

g Aalborg Handelsskole

Gor det ordentligt, ta’ en uddannelse!

EUC NORD

M.P. Koefoeds Vej 10
Box 330

9800 Hjorring
Telefon 7224 6000
Fax 7224 6101
info@eucnord.dk
eucnord.dk



